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VM: Was macht die Relax Rente Comfort 
Plus einzigartig?
Dr. Patrick Dahmen: Die Summe ihrer Vor­
teile: 
■	� Sie bietet dem Kunden Sicherheit in Form 

einer Bruttobeitragsgarantie zum Ende der 
vereinbarten Vertragslaufzeit inklusive 
der Chance auf regelmäßige Garantie­
erhöhungen,

■	� Sie ist renditeoptimiert durch die Kapital­
anlage, die sich auf der einen Seite aus Si­
cherungsvermögen und Sondervermögen 
Plus zusammensetzt, auf der andere Seite 
aber auch eine Beteiligung am Global 
Multi Asset Index beinhaltet und auf diese 
Weise die Renditeerzeugung auf verschie­
dene Anlagekonzepte verteilt,

■	� Sie ist unkompliziert, da AXA alles aus 
einer Hand bietet (Garantie, Rendite, In­
dexpartizipation). AXA kümmert sich 
auch darum, dass gegen Ende der Laufzeit 
erzielte Gewinne abgesichert werden. Da­
mit ist dieses Produkt auch für den Ver­
triebspartner einfach in der Beratung.

■	� Zu guter Letzt bietet die Relax Rente Com­
fort Plus mit der Auszahlphase Perfor­
mance Flex (nicht in der bAV) attraktive 
Renditechancen auch noch während des 
Rentenbezugs durch Beteiligung am In­
dex. Denn in Zeiten von Langlebigkeit ist 
es entscheidend, auch in der Auszahlphase 
weiter renditeoptimiert anzulegen.

VM: Was hat der Kunde von dem Produkt?
Dahmen: Das Produkt eignet sich für alle 
Kunden, die für ihre private (oder betriebli­
che) Altersvorsorge ein Produkt suchen, das 
Sicherheit und Renditeoptimierung verbindet 
und dabei gleichzeitig komplett wartungsfrei 
und unkompliziert während der Laufzeit ist. 
Entscheidet sich der Kunde für die Relax Ren­
te Comfort Plus, kann er die Chancen des Ka­
pitalmarkts für seine Altersvorsorge nutzen, 
ohne sich selbst damit beschäftigen zu müs­
sen, während er gleichzeitig eine Garantie auf 
sein eingesetztes Kapital hat. Er muss sich 

während der Laufzeit um nichts kümmern, 
das übernimmt AXA komplett für ihn. Heißt: 
Er entscheidet sich einmal und hat die Ge­
wissheit, dass AXA sich zuverlässig und aktiv 
um seine Altersvorsorge kümmert.
VM: Was ist das Innovative an dem 
Produkt?
Dahmen: Die Kombination aus Sicherungs­
vermögen, Sondervermögen Plus und Index­
partizipation (mit Performance Flex auch 
noch während der Rentenbezugs) sowie das 
Management dieser Bestandteile aus einer 
Hand.

Bequem für Kunden und Vermittler

Chefredakteur Bernhard Rudolf 
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Chancen des Kapitalmarkts nutzen –  
inklusive Garantie

Dr. Patrick Dahmen
Konzernvorstand der AXA Deutschland
Ressort: Vorsorge

Sicher, renditestark und unkompliziert – so titelte Versicherungsmagazin zur Relax Rente Com­
fort Plus von AXA in Ausgabe 3/2018. In einer Zeit, in der Garantien bei einer langfristigen Ka­
pitalanlage immer seltener werden, ist es doch eine wichtige Botschaft, dass der Versicherer den 
Kunden Sicherheit in Form einer Bruttobeitragsgarantie zum Ende der vereinbarten Vertrags­
laufzeit gibt. Darüber hinaus haben Kunden eine Chance auf regelmäßige Garantieerhöhungen 
während der Laufzeit. Bequem ist das Produkt auch. Wenn sich nämlich der Kunde für die Re­
lax Rente Comfort Plus entscheidet, kann er die Chancen des Kapitalmarkts für seine Altersvor­
sorge nutzen, ohne sich selbst damit beschäftigen zu müssen. Denn welcher Kunde ist wirklich 
fachkundig genug, seine Kapitalanlagen immer wieder neu auszurichten? Für Vermittler wich­
tig: Eine aufwendige Beratung hinsichtlich der freien Investmentanlage entfällt, das heißt, ein 
dauerndes Beobachten der Marktlage ist genauso wenig notwendig wie ein Eingreifen. Je weiter 
sich der Kunde der Rentenphase nähert, umso mehr werde, so AXA, per Autopilot die Risiko­
orientierung reduziert. Aus Haftungsgründen ist das für Vermittler eine gute Botschaft.
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AXA Relax Rente Comfort Plus

Sicher, renditestark  
und unkompliziert
Entscheidet sich der Kunde für die Relax Rente Com-
fort Plus, kann er laut AXA die Chancen des Kapital-
markts für seine Altersvorsorge nutzen, während er 
gleichzeitig eine Garantie auf sein Kapital hat.  

Die Frage, wie sich das Produkt von 
anderen auf dem Markt befindlichen 
unterscheidet, beantwortet AXA, dass 
die Summe ihrer unverwechselbaren 
Vorteile die Relax Rente Comfort Plus 
einzigartig mache (siehe auch Grafik 
unten): 

�� Das Produkt biete dem Kunden  
Sicherheit in Form einer Brutto-
beitragsgarantie zum Ende der 
vereinbarten Vertragslaufzeit in-
klusive der Chance auf regelmäßi-
ge Garantieerhöhungen,

�� es sei renditeoptimiert durch die 
Kapitalanlage, die sich auf der ei-
nen Seite aus Sicherungsvermö-
gen und Sondervermögen Plus 
– in welchem die renditestarken 
Anlageklassen des Sicherungsver-
mögens erhöht werden – zusam-

mensetzt, auf der anderen Seite 
aber auch eine Beteiligung am 
Global Multi Asset Index beinhal-
tet und auf diese Weise die Rendi-
teerzeugung auf verschiedene 
Anlagekonzepte verteilt,

�� es sei zudem unkompliziert, da 
AXA alles aus einer Hand biete 
(Garantie, Rendite, Indexpartizipa-
tion) und der Kunde selbst keine 
freie Investmentanlage auswäh-
len oder über die Laufzeit be- 
obachten und managen müsse. 
Dieses Management übernehme 
der Versicherer komplett und 
kümmere sich auch darum, dass 
gegen Ende der Laufzeit erzielte 
Gewinne abgesichert werden. 

�� Zu guter Letzt biete das Produkt 
mit der Auszahlphase Perfor-

mance Flex attraktive Rendite-
chancen auch noch während des 
Rentenbezugs durch Beteiligung 
am Index. Denn in Zeiten von 
Langlebigkeit sei entscheidend, 
auch in der Auszahlphase weiter 
renditeoptimiert anzulegen. 

Eingreifen nicht notwendig
Für Vermittler wichtig: Eine aufwendi-
ge Beratung hinsichtlich der freien 
Investmentanlage entfällt, das heißt, 
ein dauerndes Beobachten der Markt-
lage ist genauso wenig notwendig 
wie ein Eingreifen. Je weiter sich der 
Kunde der Rentenphase nähert, umso 
mehr werde, so AXA, per Autopilot 
die Risikoorientierung reduziert. Mit 
anderen Worten müssten sich weder 
Kunde noch Vermittler während der 
Laufzeit um etwas kümmern.

Am Ende der vereinbarten Ver-
tragslaufzeit stehen mindestens
die eingezahlten Beiträge zur Verren-
tung zur Verfügung. Dazu kommen 
regelmäßige Garantieerhöhungen 
während der Laufzeit, sofern möglich 
um bis zu fünf Prozent. � BR
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Anstieg der garantierten Rente durch automatische Gewinnerhöhung



Die Zukunft
kann kommen

Wie muss eine Rente sein, 
damit sie Ihre Kunden 
überzeugt? Renditestark? 
Sicher? Unkompliziert?

Die RELAX RENTE COMFORT 
PLUS VON AXA vereint all diese 
Vorteile und macht Vorsorge 
damit noch einfacher. Denn mit 
den Kapitalanlegern von AXA 
sitzen Experten am Steuer. 

Mehr Informationen auf AXA.de
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